
Exclusieve wagens zitten al verschillende generaties in 
het bloed van de familie Vandenberghe. Vincent groeide 
op tussen de Mercedes-wagens in de garage van vader 
Vandenberghe te Vichte. Twaalf jaar geleden richtte hij 
zelf een garage op met als specialiteit Porsche en Mer-
cedes. Onlangs werd een nieuwe showroom gebouwd te 
Sint-Martens-Latem. Een gesprek met garagehouder 
Vincent Vandenberghe en architect Gustavo Mulhall over 
exclusiviteit en een strakke planning.

VINCENT VANDENBERGHE

zaakvoerder 

WAAROM HEEFT U VOOR EEN NIEUWE LOCATIE 
GEKOZEN IN SINT-MARTENS-LATEM?
Vincent Vandenberghe:”In 1997 ben ik met een garage gestart te Pittem 

gespecialiseerd in Porsche en Mercedes. Door de verdere evolutie in ver-

koop van exclusieve wagens hebben we een tweede vestiging geopend 

te Latem. De showroom te Pittem is eerder gericht op de betere midden-

klasse en straalde niet het juiste imago uit. Door twee aparte vestiging-

en op te richten kunnen we aan al onze klanten een gepast antwoord 

bieden.”

WELKE MERKEN VERDELEN JULLIE MOMENTEEL?
Vincent Vandenberghe:”We verdelen volgende topmerken: Porsche, Lam-

borghini, Ferrari, Aston Martin, Bentley, MClaren, Jaguar, Maserati, Mer-

cedes, Audi en BMW. Het was voor mij van enorm belang dat de uitstra-

ling en het design van deze klassewagens een weerspiegeling vond in de 

nieuwe vestiging.

DE OPENING VAN DE GARAGE WERD BEGELEID DOOR 
EEN LUXUEUS EVENEMENT IN JANUARI ‘09. 
Vincent Vandenberghe:”De essentie van de opening was luxe en uitstra-

ling met het bijhorende publiek en entourage. Onder de aanwezigen waren 

heel wat bekende Vlamingen present, zoals Veronique De Kock, Annelien 

Coorevits, Olivier Deschacht, Bart Goor, Ilse Demeulemeester, enz.”

GWM architecten, waar Gustavo Mulhall de stichter van 
is, telt zeven architecten. Daarnaast werkt het bureau 
nauw samen met drie studiebureaus stabiliteit en tech-
nieken alsook stedenbouwkundigen en landschaps-
architecten. De aanpak is multidisciplinair.

WELK CONCEPT HEEFT U BEDACHT VOOR DEZE GARAGE?
Gustavo Mulhall: “Het was onze bedoeling om met een beperkte ingreep 

het oude pand een nieuwe uitstraling te geven. Door het gebouw, bijna 

letterlijk, een ‘nieuw gezicht’ aan te meten, wilden we de mensen laten 

vergeten dat dit eigenlijk de oude Monza-garage is. Rekening houdend 

met de stedenbouwkundige voorschriften, was onze speelruimte hier-

voor minimaal. De nieuwe ingreep beperkt zich dan ook tot een strook 

van vijf meter die zich uitstrekt over de volledige gevelbreedte. Zo om-

helst zij naast de voormalige showroom ook het administratief gebouw 

met luxeappartement.”

HOE HEEFT U HET GLAMOUREUZE ASPECT VAN DEZE 
WAGENS VERTAALD NAAR HET GEBOUW?
Gustavo Mulhall: “We vonden het belangrijk dat de wagens de hoofdrol 

vertolkten in garage Vandenberghe. Vandaar dat het gebouw eigenlijk 

één grote etalage is, waarin de auto’s letterlijk op een podium worden ge-

plaatst. Wij wilden een “stil” gebouw creëren, zodat de wagens kunnen 

spreken.” 

“Glas is het belangrijkste materiaal om een etalage-effect te bekomen. 

Er worden verder geen opvallende materialen gebruikt, omdat die de aan-

dacht van de essentie zouden afl eiden. Ter plaatse van de inkom wordt de 

lengte van het gebouw heel even doorbroken door een subtiele insprong 

in de gevel.”

HET GLAS CREËERT OOK EEN GEVOEL VAN RUIMTE…
Gustavo Mulhall: “Al dat glas zorgt voor een maximale natuurlijke lichtin-

val binnenin en een zeer groot ruimtegevoel. Om het gebouw toch te laten 

voldoen aan de actuele milieu-eisen wordt er gewerkt met superisolerend 

glas. Het kostenplaatje dat met dit glas gepaard gaat, maakt daarenboven 

dat een glazen gevel vandaag uiterst exclusief is. 

Ook in het interieur werd gebruik gemaakt van glazen wanden zodat de 

bureaus de transparantie van de ruimte niet in de weg staan. Verder werd 

er gekozen voor een staalstructuur. Staal maakt een fi jne detaillering mo-

gelijk en is bovendien snel monteerbaar.”

HOE WERD DE VEILIGHEID GEGARANDEERD MET ZOVEEL 
GLAS?
Gustavo Mulhall: “Er werd uiteraard gewerkt met veiligheidsglas. Het ge-

bouw staat ook op een betonnen sokkel, wat bijdraagt tot de veiligheid 

tegen inbraak.“

MET WELKE PUNTEN MOEST U REKENING HOUDEN VAN 
DE BOUWHEER? 
Gustavo Mulhall: “De eigenaar wilde een gebouw dat imponeerde met een 

exclusieve uitstraling. Dit effect wordt onder meer bekomen door zowel de 

lengte als de hoogte van de glazen gevel tot hun limiet te duwen.“

HOE VERLIEP DE SAMENWERKING MET VAN DE WALLE 
INDUSTRIEBOUW EN DHR. VANDENBERGHE?
Gustavo Mulhall: “Timing en planning waren uiterst belangrijk bij dit pro-

ject. Dhr. Vandenberghe wilde graag openen in januari 2009. Het eerste 

contact met ons vond echter plaats in juli en de bouwaanvraag werd in 

september ingediend. Slechts door een goede communicatie en een vlotte 

samenwerking tussen alle betrokken partijen was de opening op 15 januari 

mogelijk. De knowhow van Van de Walle Industriebouw en de openheid 

van geest waarmee dit project benaderd werd, leverden een zeer positieve 

en leerrijke ervaring op.”

www.garagevandenberghe.be

www.gwm.be

Van de Walle Bouwgroep beleeft de laat-
ste jaren een merkwaardige metamorfose. 
Het bouwbedrijf is de laatste jaren uitge-
groeid tot een overkoepelende bouworga-
nisatie met de verschillende afdelingen 
Industriebouw, Ginvest (projectontwikke-
ling), Appart (appartementenbouw), Pre-
build (prefabbeton), Potier Stone (natuur-
steen), Logistics (transport), Sonorcontrol 
(lawaaibeheersing), Maenhout (infra-
structuurwerken) en nu ook Real Estate 
(immo). Hiermee wordt een ontbrekende 
schakel ingevuld.

Voeling met het complete bouwproces
Van de Walle Real Estate richt zich als pro-

-z

fessionele verkoopsorganisatie op de immo-
biliënmarkt. Erkend BIV-vastgoedmakelaar 
Ann Van de Walle zal, in samenwerking met 
ervaren vastgoedontwikkelaar Pascal Legroe, 
instaan voor het in goede banen leiden van 
het verkoopskanaal. 

Ann Van de Walle: “Klassieke makelaars-
kantoren hebben meestal weinig voeling met 
het eigenlijke bouwproces. Van de Walle 
Real Estate daarentegen heeft een nauwe 
band met projectontwikkeling, van ontwerp-
fase tot oplevering, dit in synergie met de 
professionele zusterfi rma’s. 
Onze voorstelling aan potentiële kopers is 
hierdoor diepgaander en veel uitgebrei-
der dan bij een klassiek makelaarskantoor. 

De vele vragen van de kopers worden onmid-
dellijk en professioneel beantwoord.

Deze unieke positionering op de Belgische 
vastgoedmarkt past in de algehele profi le-
ring van Van de Walle Bouwgroep.

Een interessant alternatief?
Desondanks de fi nancieel onzekere tijden, 
behoudt Van de Walle Real Estate een opti-
mistische kijk op de vastgoedmarkt. Bij het 
samenstellen van een beleggingsportefeuille 
wordt vastgoed steeds aangeraden door be-
leggingsspecialisten. Vandaag, als het min-
der goed gaat op de beurzen, stabiliseert 
vastgoed uw portefeuille. 

Samen staan we sterker
Geert Van de Walle is van mening dat men 
de crisis best het hoofd biedt in groepsver-
band: “Hoe lang de huidige crisis nog duurt, 
kan niemand voorspellen, maar dankzij onze 
sterke synergie binnen de Bouwgroep kan ik 
klanten en medewerkers geruststellen en 
overtuigen om met de Bouwgroep te inves-
teren.”

    
    
   

  

Nieuw in de vastgoedwereld: Van de Walle Real Estate

uniek door totaalaanpak

Het jaar 2009 is niet onder het beste gesternte gestart. Pessimisme over de econo-

mische vooruitzichten steekt overal de kop op. De wereldwijde malaise in de bank-

sector heeft zijn weerslag op de rest van de globale economie. Het vertrouwen van 

de burger in de banksector is zwaar geschonden. Steeds meer mensen vragen mij: 

wat wordt de weerslag van de malaise in de fi nanciële wereld voor de bouwsector?

Enerzijds kunnen we niet ontkennen dat de dynamiek in onze sector, na vier jaren 

van hoogconjunctuur, in een lagere versnelling komt. Sommige residentiële bouw-

projecten en bedrijfsinvesteringen worden uitgesteld. De kredietverlening van de 

banken wordt strenger. 

Anderzijds zullen de beleggers inzien dat vastgoed een betrouwbaardere investe-

ring is dan de aandelenmarkt of sommige afgeleide bankproducten. Van de Walle 

Bouwgroep steunt op een gezonde kapitaalsstructuur en heeft solide grondreser-

ves. Samen met onze bekwame en toegewijde medewerkers vormen zij de krachtige 

ruggengraat van onze bedrijvengroep. Ons orderboek voor 2009 telt een mooie mix 

van residentiele en industriële bouwprojecten. Een aantal topics daaruit stellen we 

u graag voor in deze Nieuwsbrief. We zijn gewapend en vol zelfvertrouwen voor de 

nabije toekomst. Paniekvoetbal is nooit mijn favoriete sport geweest. 

De Bouwgroep gaat voor een strategie op lange termijn en met stevige funde-

ringen. 2009 wordt het jaar waarin optimisten het verschil maken…!

U ook, samen met ons?

Geert Van de Walle

N
IE

U
W

SB
R

IE
F 

N
°5

A
P

R
IL

 2
00

9

PESSIMISME COUNTEREN MET 
STEVIGE FUNDAMENTEN

BENT U OOK GEÏNTERESSEERD IN EEN CHARMANT 
APPARTEMENT OP DEZE TOPLOCATIE TE GENT? 

Kies in het Reylof te Gent voor een vastgoedinvestering met 
huurgarantie in deze onzekere fi nanciële tijden! 

Momenteel is reeds 30% van de appartementen verkocht. 
Een succesverhaal op zo een korte termijn.

Contacteer Ann Van de Walle ( Tel 09 216 79 06, GSM 0479/ 23 97 59
of ann@vandewalle.be ) 

of Pascal Legroe ( GSM 0475/ 72 62 70 of pascal@vandewalle.be ) 
voor meer informatie over dit project en ontvang een voorstel op maat 
van uw portefeuille.
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